










Die richtige Wertstrategie ist der Motor des Verkaufs

Marketing macht interessant

    
          Wertstrategie            
 

�v�� Wir leiten die Verkaufsverhandlungen
�v�� Wir argumentieren den Preis
�v�� �5�G�P�Ï�N�P�Á�D�C�L�Ï�B�G�C�Ï� �M�L�G�R�ª�R�Ï�B�C�Q�Ï�)�?�S�Í�Ï�L�R�C�P�C�Q�Q�C�L�R�C�L
�v�� Wir bieten ihm einen Finanzierungs-Service zur Kaufsicherung an
�v�� Wir koordinieren die beteiligten Banken
�v�� Wir prüfen und erklären Ihnen den Kaufvertrag
�v�� Wir bereiten den Notartermin vor und begleiten Sie
�v�� Wir bereiten die Übergabe vor

www.renate-weber-immobilien.de/immowert
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Zeithstraße 136 
53819 Neunkirchen-Seelscheid 

www.renate-weber-immobilien.de 
info@renate-weber-immobilien.de 
 

Und das ist unser Service für Sie!

Die richtige

ist der Motor 
Ihres Immobilienverkaufs

�v�� Wir vergleichen die aktuelle Marktsituation
�v�� Wir machen eine Vergleichsanalyse der Mitbewerber
�v�� Wir berücksichtigen unsere Kenntnis über das regionale Käuferverhalten
�v���Ï�5�G�P�Ï�G�B�C�L�R�G�Í�Ï�X�G�C�P�C�L�Ï�B�C�L�Ï�)�ª�S�D�C�P�R�W�N�Ï
�v�� Wir konzentrieren uns auf den potentiellen Käufertyp 2
�v�� Wir sorgen für ein umfassendes Marketing
�v�� Wir machen nur ernsthafte Besichtigungen (kein Besichtigungs-Tourismus)

�v�� Annoncen in Tageszeitungen & Wochenblättern
�v�� Anzeigen in Spezial-Zeitschriften 
�v�� Inserat auf allen wichtigen Internetplattformen
�v�� Flyer-Aktionen
�v����Sonder-Veröffentlichungen
�v�� Mailings an vorgemerkte Interessenten
�v�� Maklerschild an der Immobilie
�v�� Nachbarschaftsbriefe


